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(فرافکنی)2گزینه : 181تست 
و از وی در این روش محقق یک داستان، تصویر یا جمله ناقص به پاسخ دهنده می دهد: فنون فرافکنی

ی می خواهد آن را تکمیل کند یا پس از نشان دادن یک تصویر یاا کاکل ناامم وا پاساخ دهناده از و
ر خریاداران باایی سا(: روشی دیگر از فنون فرافکنی)بازی حباب . خواسته می کود تا آن را تمسیر کند

یادار یک محصول یا ناا تجاری حباب های خالی نقاکی می کود و پاسخ دهنده باید حدس بزند که خر
(.فصل چ ارا جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی23صمحه )چه چیزی دارد می گوید 

(خرید مجدد اصلاحی)4گزینه : 182تست 
اد زمانی رخ می دهد که خریدار سازمانی در معیارهای انتخاب خود تغییراتی ایجاخرید مجدد اصلاحی 

خاود را کند و برخی از مشخصات محصول، کرایط تحویل، قیمت، جزئیات قرارداد و حتی تأمین کننده
(.فصل کشم جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی20صمحه )تغییر دهد 

(دفاع از جناحین)1گزینه : 183تست 
. نندرقبای زرنگ معموی حمله خود را متوجه نقاط ضعف کرکت می ک(: دفاع از اطراف)دفاع از جناحین 

در واقع رهبران بازار باید در مرزهای خود پاسگاه های مرزی قوی ایجاد کنناد و بار جنااحین خاود نیاز 
(.فصل چ اردهم جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی13صمحه )نظارت دقیق داکته باکند 

(کالاهای همگن)3گزینه : 184تست 
گروه های محصاویت مختلاف. به ویژگی های متمایز کننده کایها و خدمات اکاره داد: کالاهای همگن

ه اصالی کداا اند و هر کداا چگونه باید بازاریابی کوند؟ طرح های طبقه بندی محصویت در کانون توجا
این چ ارچوب فکری قرار دارد چرا که این طرح ها در کناخت تماوت بین محصاویت اهمیات حیااتی 

(.فصل دوا جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی16صمحه )دارد 

(نیابت)2گزینه : 185تست 
، قصاد، اهلیت، رضاایت: بر مبنای موازین اسلامی کرایطی برای ورود به یک مبادله تعریف کده است

کتااب مادیریت بازاریاابی دکتار 137صامحه )مشخص بودن موضوع مبادله و مشروعیت برای مبادله 
((.فصل پنجم دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی)عزیزی 

)%+10)1گزینه : 186تست 

فصال پانجم جازوه دوره درس بازاریاابی 39صامحه )%+ 10میشاه %( 20)من ای بادگو %( 30)مروج 
(.آکادمی سانزی
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(منفعت محصول)4گزینه : 187تست 
ص یاا تعریف جایگاه برند در مقایسه با رقباا بار مبناای ویژگی هاای مشاخ: ویژگی ها و منافع محصول
تنظایم »برای مثال کرکت کاله در معرفی ماست جدیاد یکتیویاا بار منمعات . منافع ناکی از محصول
(.فصل همتم جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی24صمحه )تاکید دارد « عملکرد دستگاه گوارش

(تجربی)3گزینه : 188تست 
لامتی؛ ناا گذاری برند بر اساس استماده از تجربیاات انساانی نظیار موفقیات، تحار  و سا: نام تجربی

ر رختشویی و پود( طعم و مزه)مواد غذایی دلپذیر ، (تجربه جستجو و کنکاش)مانند، اینترنت اکسپلورر 
(.فصل دهم جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی15صمحه )( تمیزی و پاکی)پا  

(شرکتاعتبار)2گزینه: 189تست 
اتی کاه میزان اعتماد مشتری به توانایی کرکت در زمینه طراحی و عرضه کایها یاا خادم: اعتبار شرکت

نامی اعتباار کارکت در حقیقات بیاانگر آبارو و خوکا. می توانند نیازها و خواسته های وی را ارضا کنند
. دهنادبازاریاب های صنعتی سعی می کنند اعتبار کرکت خاود را افازای . کرکت در محیط بازار است

(.جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزیکشمفصل 28صمحه )

(ظرفیت بازار)1گزینه : 190تست 
ان مجموعه ای از مصرف کنندگان که نسبت به کاای یاا خادمت خاصای از خاود علاقاه نشا: بازار بالقوه
.بازار بالقوه جزئی از کل جمعیت است. می دهند

ه بعاد میزانی از تقاضا که هر آن چاه از آن با(: حد بالایی تقاضای بازار، ظرفیت بازار)توان بالقوه بازار 
ت از حاد در واقع ظرفیت بازار عباارت اسا. هزینه بازاریابی افزای  یابد، میزان تقاضا افزای  نمی یابد

د تقاضای بازار زمانی که هزینه های بازاریابی برای یک محایط بازاریاابی خااه باه بی ن ایات می رسا
(.فصل چ ارا دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی30صمحه )
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(تحلیل رگرسیون)2گزینه : 191تست 
حلیال یکی از روش های تحلیل روناد اسات و در ت( تجزیه و تحلیل خطی یا ق قرایی)تحلیل رگرسیون 

فصال چ اارا دوره درس بازاریاابی 35صامحه )روند پی  بینی رفتار آینده مشتریان بررسی می کاود 
(.آکادمی سانزی

(تمرکز بر ویژگی های منحصر به فرد و نوآورانه)4گزینه : 192تست 

(دشگریمرتبط با سفر و گر( تأثیرگذاران)همکاری با اینفلوئنسرهای )1گزینه : 193تست 

(روان شناختی)3گزینه : 194تست 
یژیقیمت گذاری پرست(: از دیدگاه عزیزی و همکاران)معروف ترین روش های قیمت گذاری روان کناختی 

.قیمت گذاری با اعداد خردو 
ود و در قیمت گذاری پرستیژی با استماده از قیمات باای، نهنیات و تصاویری از کیمیات ایجااد می کا
ود برخلاف روش قیمت گذاری بای با هدف ایجاد جایگاه برای محصول و کرکت و ناه لزومااک کسا  سا

فصل یازدهم جازوه دوره درس بازاریاابی آکاادمی 28صمحه )انجاا می کود و ماهیت بلند مدت دارد 
(.سانزی

(فروشگاه های تخصصی لوازم خودرو)2گزینه : 195تست 
اره ماورد اکا)فروکگاه تخصصی فروکگاهی است که روی یک سری خاه محصویت تمرکاز می کناد 

((.فصل دوازدهم جزوه دوره درس بازاریابی آکادمی سانزی4صمحه )کده در صورت تست 
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